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Chers Lecteurs,

Voici un peu plus d’'un an, avec le soutien et la collaboration du CREDIT A L'INDUSTRIE,
I'Institut de I'Entreprise éditait la bande dessinée "Boule et Bill créent une entreprise!”
illustrée avec talent par Roba.

Cette initiative, que nous voulions novatrice, a connu le succes que chacun sait: nombreux
sont les jeunes éléves qui nous ontenvoyé des lettres de remerciement et les instituteurs qui
nous ont fait connaitre leur satisfaction quant a 'adéquation du contenu de I'album et du
support choisi. La presse, de son c6té, a fait largement écho a cette réalisation.

Cette réussite nous a confortés dans notre conviction que le programme élaboré par 'IDE a
I'intention des jeunes répondait a un réel besoin. Comme vous le savez, la mission de
I'Institut est de familiariser tous les publics possibles avec le réle de I'entreprise dans son
environnement. L'IDE et la SNCI ont pensé que parmi ces publics devaient aussi figurer les
enfants de la fin du cycle primaire. Il leur a paru important de les informer, de maniére simple
et agréable, sur les mécanismes de la vie économique.

Un questionnaire envoyé aux établissements scolaires nous a permis de constater que I'on
y était désireux de voir se poursuivre, en 1986, I'action ainsi entamée. Le Crédita I'Industriea
volontiers renouvelé son soutien a cet effet et c’est ainsi que nous sommes aujourd’hui en
mesure d’offrir I'album aux éléves qui sont entrés en 6e primaire en septembre dernier.

Vous allez a présent vivre, en compagnie de héros que vous connaissez bien et appréciez
beaucoup, I'aventure de la création et du développement d’une entreprise.

Bonne lecture!

Karel DIERCKX André VAN BEYLEN
Président, Administrateur-délégué
Crédit a I'lndustrie Institut de I'Entreprise
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Pour fonder une entreprise, il faut une idée. On peut inventer quelque chose, ou faire
moins cher ou mieux quelque chose qui existe déja, par exemple des autos qui
consomment moins d’essence.

Notre idée est de faire des nichoirs, ce sera
notre produit. Le produit est un objet que
l'on peut vendre ou acheter: un pain, un
crayon, un nichoir, mais aussi un ordinateur
ou une maison.
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Lorsque l'on prend l'autobus, on donne de
l'argent sans recevoir un objet en échange.
On paye alors pour un service, pas pour un
produit.
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Une entreprise n’est pas toujours une usine. Un garage, un magasin, une banque, une
ferme sont aussi des entreprises c'est-a-dire des groupes organisés de personnes,
comme Boule et Bill et leurs amis.

Pour travailler, il leur faut un local, du bois, de la colle, des clous, des outils : marteaux,
scies .., mais aussi de I'argent pour acheter tout cela, et payer tous ceux qui travaillent.
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Nous pensons qu'il existe un marché pour
nos nichoirs. Notre marché, ce sont les
gens des environs qui ont envie d’acheter
un nichoir et assez d’argent pour se le payer.
Avant de fabriquer et de vendre notre produit,

il faut étre certain que suffisamment de gens
voudront l'acheter.
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Le capital est l'argent
qu'il faut pour créer et
faire fonctionner notre
entreprise. Cet argent est
apporté par les action-
naires.

Les actionnaires qui apportent leur épargne pour constituer
le capital sont chacun propriétaire d’'une grande ou d’'une
petite partie de l'entreprise. IIs espéerent faire un bénéfice,
mais ils risquent aussi de faire une perte sil'entreprise va mal.
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Si Boule achéte une scie deux fois plus chére qu’une
autre, mais que cette scie dure trois fois plus
longtemps, les nichoirs codteront moins cher. Il aura
fait un investissement intelligent. Investir, c’est
donc acheter du matériel ou un batiment pour
produire plus, mieux et moins cher.
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Le prix de revient c'est ce que codlte le
produit que l'entreprise met en vente.

Le prix de vente, c'est le prix que [l'on
demande au client. Lorsque ce prix de vente
est supérieur au prix de revient, il y a bénéfice,
sinon, il y a perte. Pour continuer a vivre, une
entreprise doit faire du bénéfice. Ce bénéfice
permet a l'entreprise de se moderniser ou de
S’agrandir.




LE LENDEMAIN “TCHIP*

/|

N
VEUX UN/

ET TROIS JOURS
PLUS TARD...

DE NOS VENTES

LARGENT DU God -
TER A MANGE TouT
TON BENEFICE ET DANS
e LS
|
SALAIRES/

=

MESAMIS,
LA SITUATION EST
DESESPEREE MAIS
DEMAIN NOU'S PREN-,
PRONS PES MESL - f
RES POUR TRA-
VAILLER MIEUX /

CHERS COPAINS
COPINES/... JE LE
MON VERRE PoUR FETER
LE MAGNIFIQUE RE

SULTAT AdrD
ET... ‘gff.k
A
7 iy
i
/ =

ET
VE

PCEQUIL A
{ "Ecos5AIS 7 g

IL N'YA QUUNE SOLUTION:
PES A PRESENT IL FAUT QUE
TU ZE[?E@[_ESSES LA BARRKUE

JE SENS
QU ILA
UNE BONNE

\DEE ‘///

Quelqu’un qui travaille dans
une entreprise est payé pour
le travail qu'il fait. L'argent
qu'’il regoit, c’est son salaire.
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Pour qu’une entreprise marche bien, il faut que tout le monde soit bien informé. Un chef
doit bien expliquer comment et pourquoi il faut faire quelque chose. Les ouvriers et les
employés doivent pouvoir montrer ce qui ne va pas et proposer leurs solutions. Dans une
entreprise ou il y a une bonne information, tout le monde comprend ce qu'il fait, et fait de
son mieux pour arriver & un bon résultat.
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La publicite, c’'est mieux faire connaitre au public un produit ou un service pour en
vendre plus. La publicité peut ne montrer que les beaux céteés, mais ne peut pas mentir

sur la qualité.
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La productivité est la quantité
nécessaire pour fabriquer un
nichoir. La productivité augmente
quand on arrive a faire plus de
nichoirs, de méme qualité, dans le
méme temps soit en travaillant
avec une nouvelle machine, plus
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moderne et plus rapide, soit en fai-
sant moins d’erreurs et en travail-
lant plus prudemment.
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Archibald a fait les comptes de l'entreprise. Le chiffre
d’affaires est le total de ce qui a été vendu. En décomptant
toutes les dépenses, on obtient le bénéfice.
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Une partie du benéfice de I'entreprise va & I'Etat, ce sont les impdts; une autre partie est
investie dans I'entreprise, le reste est distribué aux actionnaires; ce sont les dividendes.

CHAQUE ACTIONNAIRE
RE&QIT DES DIVIDENDES.. .

ET E

PRIME vgus
RECEVEZ UN
NICHOIR 7

VOILA C U'A
RAPPORT EE \%TQE
ARGENT /




L’argent que I'on dépose a la
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L’Institut de ’Entreprise remercie

Le Crédit a PIndustrie qui a financé ce projet.

La Forpem (Lille), pour son assistance pédagogique.

Les Ministeres de I'Education Nationale.

Les Associations de Parents

et tous ceux qui ont contribué a la réalisation de cette brochure.



/

Réalisé par
L’Institut de PEntreprise

Grace a la participation
du Crédit a I’Industrie

LS
CREDITA {INDUSTRIE



	Boule et Bill - Pub entreprise - 00
	Boule et Bill - Pub entreprise - 01
	Boule et Bill - Pub entreprise - 02
	Boule et Bill - Pub entreprise - 03
	Boule et Bill - Pub entreprise - 04
	Boule et Bill - Pub entreprise - 05
	Boule et Bill - Pub entreprise - 06
	Boule et Bill - Pub entreprise - 07
	Boule et Bill - Pub entreprise - 08
	Boule et Bill - Pub entreprise - 09
	Boule et Bill - Pub entreprise - 10
	Boule et Bill - Pub entreprise - 11
	Boule et Bill - Pub entreprise - 12
	Boule et Bill - Pub entreprise - 13
	Boule et Bill - Pub entreprise - 14
	Boule et Bill - Pub entreprise - 15
	Boule et Bill - Pub entreprise - 16
	Boule et Bill - Pub entreprise - 17
	Boule et Bill - Pub entreprise - 18
	Boule et Bill - Pub entreprise - 19
	Boule et Bill - Pub entreprise - 20

